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Nasce ProFamily: Lobiettivo & aprire 45 filiali entro il 2012

Bpm entra nel credito al consumo

«++ Banca Popolare di Milano
debuttasul mercato del credito
al consumo. Lo fa creando Pro-
Family, una nuova societa che

avra il compito di offrire alla -

clientela privataunavastagam-
ma di prodotti che vanno dai
prestiti personali e finalizzati
ai mutui, passando attraverso
la cessione del quinto e le carte
di credito.

Lobiettivo ambizioso, ricorda-
toierinelcorsodella presentazio-
ne dal direttore generale di Bpm,
Fiorenzo Dalu, prevede entro fi-

ne anno Yapertura sul territorio
italiano di 15 sportelli (il primo &
gia attivo a Milano, seguiranno
Roma e Bologna), tra filiali e fi-
nancial shop. Sedi che divente-
ranno4snel201z, annoin cui¢ pre-
visto il raggiungimento di un so-
stanziale pareggiodibilancio gra-
zieallo sviluppo diun portafoglio
creditidicircai,3 miliardidieuro,
con un miliardo di erogato, oltre
45 milioni diricavi attesie16omi-
lanuoviclienti.

La fase attraversata dal mer-
cato del credito al consumo in

Italianon ¢ certo delle piti flori-
de: proprio ieri I'Osservatorio
realizzato da Assofin, Crife Pro-
meteia ha evidenziato una sec-
cabattuta d’arresto perle eroga-
zioninel 2009 (-11,2%) € una mi-
tigazione solo parziale nels tri-
mestre 2010 (~4,9%). Male diffi-
coltanon sembrano spaventare
ProFamily: «Puntiamo a diven-
tare una delle prime prime 5 so-
cieta del settore sul territorio
nazionale - ha affermato 'ammi-
nistratore delegato, Massimilia-
no Becheroni - e lo faremo of-

frendo alla clientela un nuovo
approccio che definirei pit1 ge-
nuino: chi siaffida ai nostri pro-
dottine conoscera perfettamen-
te gliingredienti e sapra che so-

no tuttianorma dilegge».
ProFamily funzionera da fab-
brica di prodotto per Bpm, for-
nendo alle banche del gruppo
unalinea difinanziamenti desti-
nati a raggiungere soprattutto la
clientela piti giovane. La societa
sara anche il canale distributivo
dei mutui targati Bpm e di altri
prodotti complementari. Sono
inoltre previsti accordi commer-
ciali con i pili importanti opera-
toridimercatoper consentire al-
laclientelaacquistidibenio ser-

vizi pressoipuntivendita.
Ma. Ce.
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Prestiti. [ finanziamenti per cambiare volto alla casa sono saliti al 20,7% del totale

Tasst minimi e incentivi
spingono le ristrutturazioni

Vito Lops

s Primavera ed estate sono i
mesi ideali per ristrutturare.
Quest’anno conviene ancor di
pili, dato che ci sono maggioriage-
volazionifiscalie gliIrs (iparame-
tri su cui vengono conteggiati i
tassi di interesse perché ricorre a
un prestito finalizzato alle spese
di ristrutturazione) viaggiano vi-
cini ai minimi storici (Irs a 1,289,
Irsasanniaz,09).

Che questo sia tra i momenti
ideali per ristrutturare lo ricor-
da anche 'agenzia delle Entrate
in uno studio sull’andamento
delle ristrutturazioni in Italia ne-
gli ultimi 12 anni, da quando so-

no partite le prime agevolazio-
ni,dacuisievince che gliitaliani
prediligono, per cambiare volto
alla propria abitazione, imesida
marzo a ottobre.

Quanto all’eventuale conve-
nienza, partiamo dalle agevolazio-
ni, quest’anno piu significative.
Secondo quanto previsto dallaFi-
nanziaria 2010 ¢ possibile detrar-
re dall'Irpef (imposta regionale
sulle persone fisiche) i136% suun
importo massimo di 48mila euro
(quindi 17.280 euro) da spalmare
in dieci dichiarazioni dei redditi.
Unastoriaconosciuta. Lanovitae
che il bonus ¢ stato esteso fino al
31 dicembre 2012 e il beneficio

Ifondi immobiliari italiani

dell'Tva agevolata al 10% sui lavo-
ri € stato esteso a tempo indeter-
minato. Sard anche per questo
che nei primi cinque mesi 2010 -
secondo J'ultimo Osservatorio di
Prestitionline.it-1a quotadei pre-
stiti per la ristrutturazione della
casaecresciuta, sultotale deipre-
stiti finalizzati, dal 19,4 al 20,7%.
In un quadro in cui il valore
dell’erogato attraverso il credito
al consumo arretra (nei primi
quattro mesi dell’anno il valore &
sceso del 5,1% secondo Assofin)
mentre tiene il numero comples-
sivo delle operazioni (-0,6%).

I numeri indicano che anche
quest’anno molti italiani stanno

ristrutturando la casae sipotreb-
bero superare i 448mila inter-
venti del 2009. Ma quanto costa?
Al momento, il Taeg (tasso an-
nuo effettivo globale) pilt compe-
titivo e quello offerto da Agos Du-
cato e Findomestic (6,16%). Se-
guono Santander (6,24%) e Fidi-
talia (6,45%). La media delle mi-
gliori offerte si & schiacciata al
6,20% contro il 6,5% di un anno
fa. Una differenza di 30 punti ba-
seche, tradottainrate, nell’esem-
pio diun prestito di 48mila euro
da rimborsare in sei anni corri-
sponde aunrisparmio complessi-
vo di5o0 euro.

©RIPRODUZIONE RISERVATA

Ifondi immobiliari Usa

netla settimana; (1) Nav al 31/12/2009, a esclusione di Atlantic 2 - Berenice che ha Nav 31/03/2010; (2) al
Fonte: Ufficio studi del Sole 24 Ore

Var. prezzi| Scontosul| Var. prezzo di Borsa/ Performance dei Reits settoriali e andamento del
Denominazione Fondo Nav(1)(2)|  valoreiniziale (2) Total returnindex a partire da inizio 2002
Atlantic1 -31,93% 12,68% Vor % | Var %
Atlantic 2 - Berenice -25,61%| 64,62%  qndici sett.| 1anno |
i'r‘;upn"(;i‘f;:g:r"(‘)“‘:b“‘are '5307’9783;’ _461’?19;3) Ftse/Nareit All Reits 68,31
AmundiRe Ttalis 5T 8299 -Fise/Nareit Equity Reits § 72,71
Caravaggio 223.95% 3.40% Ftse/Nare!t Mortgage Belts$ 34,39
Delta Immobiliare -59,93% -63,25% Fise/Nareit Hybrid Reits § 95,97
Estense Grande distribuzione -25,73% 8,119 Ftse/NareitRealEstate 50 $ _70,68
Europa Immobiliare n. 1 -53,87% | . -52,16%  FtseEpra/Nareit Developed | 53,23
‘Fondo Alpha -38,06% 78,20%  Ftse Epra/Nareit United States| 73,72
FondoBeta 3,31% 87,84%  Fise Epra/Nareit Dev Europe 130,25
Immobilium 2001 -32,09% 1,01%  FtseEpra/NareitDevAsia | 29,05
Invest Real Security -47,74% -36,06% 2002 ‘03 ‘04 ‘05 '06 ‘07 ‘08 ‘09
Investietico -32,53% 9,65% 17/6/10
Obelisco -53,42% -49,77% 2000
Olinda Fondo Shops -41,70% 16,43%
Piramide Globale -19,31% 41,76% 1000
Polis -41,38% -2,41%
Risparmio Immob. Uno Energia 1,71% 5,89% 3.000
Securfondo -25,30% 54,50%
Tecla Fondo Uffici -21,72% 93,91% 2000
Unicredito Immaobiliare lino -45,23% 5,56% O A
Valore Immobiliare Globale -30,60% 25,80% 1000

Nota: {a variazione sui prezzi di Borsa settimanali non tiene conto degli eventuali dividendi distribuiti r ol

netto di eventuali distribuzioni di dividendi

| Fonte: Thomson Reuters Datastream
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redito. Dopo Abbey, Bradford & Bingley e A&l il gruppo iberico acquista sportelli da

Santander torna a Londra
Due miliardi per 318 filiali

Botin vuole
raddoppiare
laquota

sulle pmi inglesi

Michele Calcaterra
MADRID. Dal nostro corrispondente

wax «Caroy», dicono alcuni
analisti, il piatto che il Santan-
der avrebbe messo sul tavolo
per assicurarsi le 318 filiali
che Royal Bank of Scotland
(Rbs) possiede nel Regno
Unito. Si tratta, anche se un
portavoce della banca spa-
gnola precisa che non ¢’¢ an-
cora nulla di ufficiale, di 1,8
miliardi di sterline, I'equiva-
lente di 2,16 miliardi di euro.
«Giustificato» dicono altri os-
servatori e di questo avviso
sembra essere anche la Borsa
diMadrid che ieri & stata par-
ticolarmente euforica sui tito-
li dellabanca guidata da Emi-

lio Botin, che ha chiuso la se-
dutain rialzo del 3,53%.

In effetti, nonostante le boc-
cheal quartier generale di Boa-
dilla del Monte rimangano cu-
cite ("nocomment" &éstatalari-
spostaalle nostre domande), si
intuisce che questa acquisizio-
ne erastrategica perilrafforza-
mento del Santander in Inghil-
terra e quindi da non lasciarsi
scappare. Come a dire che il
prezzo offerto sarebbe quello
"giusto”, tanto piu che fino a
qualche giornofa in lizza conil
gruppo spagnolo c’era un peri-
coloso concurrente: la Natio-
nal bank of Australia.

Ma perché sono strategiche
queste filiali di Rbs? In primo
luogo per avere una presenza
pit1 capillare sul territorio, ma
in secondo luogo perché que-
starete disuccursali & specializ-
zata nel supporto alle piccole e
medie imprese. Un settore in
cui il Santander detiene una
quotalimitata al 306, che potreb-
beraddoppiare diun solo colpo
al 6% con questa acquisizione.

Quanto basta, dunque, per
non lasciarsi scappare 'occa-
sione e per fare un nuovo salto
di qualita e di taglia nel Regno
Unito dove il Santander, dopo
Pacquisizione negli ultimi anni
di Abbey, Bradford & Bingley e
Alliance & Leicester, & uno dei
principali attori del mercato
conuna quota del 13% nel mer-
cato ipotecario, e del 10% in
quanto a depositi. Il tutto con
unabase operativadii.327 filia-
li, vale a dire il 10% del totale
del paese. Mentre le 318 succur-
sali di Rbs apportano un volu-
me di 23 miliardi di sterline di
crediti e 22 miliardi di depositi.

Questo dunque, il quadro in
cui si & mosso il Santander e
che ha determinato la sua scel-
taelasuaofferta. Del resto, co-
me dicono i britannici "it
makes sense”, tenuto conto del-
lavolonta deglispagnolidicon-
solidare il business nel Regno
unito, diventato uno dei punti
di forza della banca iberica,
unadelle poche inquesto perio-
do di crisi ad essere attiva sui

mercati inteérnazionali a caccia
di occasioni, per eventuali ac-
quisizioni, ma anche per razio-
nalizzare le sue strutture.

Eil caso, ad esempio, della
chiusuradiSantander consu-
mer finance in Russia al ter-
mine diquattro esercizi di at-
tivitd, ma anche della recen-
te acquisizione del 25% della
filiale messicana che era con-
trollata dai partner di Bank
of America, con un esborso
di 2,1 miliardi di euro. Insom-
ma, la banca spagnola € in
constante trasformazione, e
hafatto di questo dinamismo
laforza per svilupparsi.

Una crescitachel’ha portata
aiverticidelle classifiche inter-
nazionali, non solo in termini
di attivitd, ma anche di solidita
patrimoniale. E di giovedi, in-
fatti, lanotizia proveniente dal-
la riunione dei capi di governo
della Ue che il Santander & ri-
sultata essere la migliore ban-
ca in Europa per quel che ri-
guardail "test di stress".

©RIPRODUZIONE RISERVATA
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Scommessa_
inglese

per il gruppo
Santander.
La pubblicita
della banca
guidata da
Emilio Botin
nel centro di
Londra
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